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Bis 31. August wird das 50-Jahrige efeiert

Zehn Prozent Rabatt auf alle Waren / Mobel-Center-Gruppe war schon bei der Griindung richtungsweisend

50 Jahre Braun Mobel-Center,
50 Prozent Stammkundenanteil:
Vieles worauf der geschéftsfiih-
rende Gesellschafter der Braun
Mobel-Center-Gruppe, Matthias
Bader sowie Einkaufs-und Mar-
ketingleiter Karl-Heinz Zirbs
stolz sein kénnen. Das wird
jetzt gefeiert.

Reutlingen/Bad Diirrheim. Der
Grundstein fiir diesen bemerkens-
werten und nun ein halbes Jahrhun-
dert andauernden Erfolg legte Fir-
mengriinder Karl Bader Jahr 1966 mit
dem Stammbaus in Jettenburg. Heu-
te, im Jahr des 50-jahrigen Bestehens,
gehoren zehn moderne Einrichtungs-
und Wohnkaufhduser zur Braun-
Firmengruppe. Das nun in zweiter
Generation gefiihrte Einrichtungs-
unternehmen wichst bis heute stetig
weiter und gewinnt so Jahr fiir Jahr an
Kunden und Umsatz hinzu.
Geschichte - auch Firmenge-
schichte - wird fastimmer von ein-
zelnen Personlichkeiten gemacht. Sie
bringen den unbedingten Willen mit,
eine Idee - ihre Idee - in die Tat um-
zusetzen. Als Firmengriinder Karl
Bader 1966 das erste Braun Mobel-
Center erdffnete - benannt nach dem
Midchennamen seiner Frau -, war
bereits klar, dass noch viele weitere
folgen sollten. In diesem Jahr konnte
Griinder Karl Bader, neben der Ein-
tragung ins Handelsregister, gleich
zwei Braun Mobel-Center eroffnen.
Fast zeitgleich zur Eroffnung des ers-
ten Centers in Freudenstadt wurde
auch der Neubau in Jettenburg voll-

Das Braun Mobel-Center in Bad Drrheim.

endet, welches neben den Stadten
Reutlingen und Tiibingen gelegen,
das grote seiner Zeit war. Nicht we-
nige Kunden waren damals erstaunt:
Mobel auf einer Verkaufsfliche von
3000 Quadratmetern — das war neu.
Das Konzept hatte von Anfang an
Erfolg. Schon damals war es die Phi-
losophie des Braun Mabel-Centers,
jedem Kunden eine mafgeschneider-
te Traum-Einrichtung zu ehrlichen
und giinstigen Preisen anzubieten.
Dieses Grundprinzip — zusammen
mit einem stets topaktuellen Angebot
aus regionalen und internationalen
Herstellern, kompetenter Beratung
durch hervorragend ausgebildete
und motivierte Mitarbeiter und vor-
bildlichem Service mit einer sehr
sympathischen Form der Kunden-
bindung- fiihrte in den folgenden
fiinfJahrzehnten zum kontinuierli-
chen Erfolg der Firmengruppe. Den

Kunden gefiel das Konzept, und so
konnte schnell eine Filiale nach der
anderen eroffnet werden. Heute fin-
den die Kunden das Braun Mébel-
Center neben Reutlingen (Stamm-
haus und Sitz der Zentralverwaltung)
und Jettenburg (Polster- und Gar-
tenmdobel SB-Markt) in Bad Diirr-
heim, Bad Saulgau, Konstanz, Hom-
burg-Einéd, Freiburg, Singen und
ganz neu auch in Offenburg.

Nicht zuletzt machte die Braun-
Gruppe mit der spektakuldren Neu-
eroffnung ihres Wohnpalastes in Of-
fenburg auf sich aufmerksam. Auf
27 000 Quadratmetern Ausstellungs-
flache wird hier Einrichten spiirbar
neu definiert. ,Braun 4.0“ betitelt Ge-
schiftsfiihrer Matthias Bader die
neue Filiale. Erstim Februar dieses
Jahres ging das neue Wohnkaufhaus
ans Netz und hat durch modernste
Ladengestaltung und Wohnraumpri-
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sentation neue MaRstdbe in der Mo-
belbranche gesetzt —so erfolgreich,
dass sogar Kunden aus dem angren-
zenden Strafburg samt Elsass fiir
einen Shopping-Trip nach Deutsch-
land kommen. Aber auch in anderen
Filialen ist internationaler Besuch
zum Standard geworden. Neben den
zahlreichen franzésischen Kunden
bieten gerade die Hduser Singen und
Konstanz den schweizerischen
Nachbarn viele Moglichkeiten zur
Neueinrichtung.

In allen zehn Filialen wird das glei-
che Grundsortiment angeboten, dar-
tiber hinaus reagiert jedes Haus auf
die regionale Nachfrage: ,Die Verwal-
tung wird zentral von Reutlingen aus
gesteuert, aber jede Niederlassung
hatihre eigenen Kompetenzen und
kann auf die ortlichen Gegebenheiten
und unterschiedlichen Geschmécker
reagieren, erklart Karl-Heinz Zirbs.

Der Grund fiir den anhaltenden
Erfolg sieht Zirbs hauptsichlich in
der hohen Stammkundenbindung,
die so in kaum einem anderen
Unternehmen zu finden ist.

In den vergangenen 50 Jahren ha-
ben mehr als drei Millionen Kunden
der Braun Mobel-Center-Gruppe ihr
Vertrauen geschenkt. Jahrlich stré-
men mehr als zwei Millionen Besu-
cher in die Filialen und geben sich
den riesigen Wohn- und Erlebniswel-
ten der Einrichtungshduser hin, wo
es neben einer groRen Mobelaus-
wabhl in den Bereichen Wohnen,
Schlafen und Kiichen auch viele Er-
gdnzungssortimente wie Leuchten,
Teppichen, Heimtextilien, Wohnac-
cessoires und Dekoartikel zu entde-
cken gibt. Zudem profiliert sich
Braun durch eine Vielzahl an Service-
leistungen: Computergestiitzte In-
nenraumplanung, fachgerechte Lie-
ferung und Montage, professioneller
Wasser- und Elektroanschluss, at-
traktive Finanzierungsangebote oder
die Fiinf-Jahres-Garantie, die Braun
jedem Kunden auf alle Mobel gibt —
all das gehort im Hause Braun zum
guten Ton.

Als Dank fiir die Treue feiern alle
Braun Mgbel-Center bis zum 31. Au-
gust mit ihren Kunden das groRRe
Firmenjubildum - und Braun
trumpft auf: Showkoche, Produktvor-
fithrungen, Herstellerberatungen,
Kindergliicksrad, Grillfest, Cocktails,
Sektlounge und vieles mehr. Beson-
deres Glanzlicht: Zehn Prozent Ra-
batt - ausnahmslos auf alle Waren.
Und diese zehn Prozent sind ehrlich.
Uber 1200 Mitarbeiter freuen sich
auf zahlreiche Kunden. eb
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